Carlantls

GLoBAL CONSULTING

Unser Auftraggeber ist ein global fithrendes Industrieversicherungsunternehmen.

Mit 22.000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern weltweit, eigenen Niederlassungen in 54
Léndern und langjdhrigen Kooperationspartnern bietet unser Auftraggeber seinen Industrie-
und Privatkunden Service und Expertise in 195 Léndern. Seit 1947 ist unser Auftraggeber in
Deutschland mit Hauptsitz in Frankfurt am Main tatig.

Fiir den Bereich Accident & Health suchen wir flir unseren Auftraggeber zum
nachstmoglichen Zeitpunkt in unbefristeter Festanstellung einen

Senior Key Account Manager A&H (m/w)
Ihre Aufgaben

Verantwortlich fiir das zu betreuende Classic Geschiift mit Fokus auf multinationalem
Gruppenunfallversicherungsgeschiift fiir den Standort Deutschland. Dies inkludiert:

e Verantwortlich fiir P&L und Revenue der zu betreuenden Classic Key Accounts

e Entwicklung und Umsetzung einer profitablen Strategie fiir das Classic Geschift

e Neukundenakquise, Bestandskundenbetreuung und -ausbau im GroBkundengeschéft

o Identifikation und Umsetzung von profitablen Wachstumsmdglichkeiten fiir
GroBkunden und Makler inkl. Marktrecherche, -analyse, Planung von Vertriebs- und
Marketingaktivitdten

e Entwicklung und Umsetzung von Cross-Sell Kampagnen mit anderen Sparten und
Geschiftseinheiten

e Verhandlungen von profitablen Vertragskonditionen mit Interessenten, Gro3kunden,
Maklern und Dienstleistern

o Identifizierung von Markt- und Kundenpotentialen

e Erreichung von Geschiftszielen flir Pramienwachstum und Steigerung der
Profitabilitdt der verantworteten Produktportfolios und Accounts

e Konzeption und Begleitung von Roadshows und anderen Marketingaktionen und
Events flir Makler und GrofSkunden

Thr Profil

e Mindestens 5 Jahre Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position bei einem
international agierenden Versicherungs- oder Beratungsunternehmen

e Vertiefte Kenntnisse im Gruppenunfallbereich und bzw. oder im Bereich
internationale Dienstreiseversicherungen

e Gute Kenntnisse des Marktes und der Wettbewerber sowie ein hoher
betriebswirtschaftlicher und vertrieblicher Fokus

e Abgeschlossenes Studium mit versicherungs- oder finanzwirtschaftlichem
Hintergrund oder vergleichbare Ausbildung



o Uberzeugende Verhandlungsfiihrung, hohe Verlisslichkeit sowie schnelle
Auffassungsgabe

o Sichere Prisentationskenntnisse und Auf3endarstellung vor Kunden und Maklern zur
iiberzeugenden Vorstellung des Produktportfolios, insbesondere auf Vorstands- und
Geschiftsfithrungsebene

e Analytisches und eigenverantwortliches Denken und Handeln

e Erfahrung mit internationalen Matrix-Strukturen und entsprechenden
Entscheidungsprozessen

o Hohe Reisebereitschaft

Als internationales Unternehmen setzt unser Auftraggeber zudem sichere englische
Sprachkenntnisse sowie einen versierten Umgang mit den MS-Office-Anwendungen voraus.

Personlich liberzeugen Sie durch ein hohes Mafl an Engagement, Belastbarkeit, Flexibilitat
sowie ausgepragten Teamgeist und Kommunikationsstirke. Thre Arbeitsweise ist durch
Zielstrebigkeit, Selbststdndigkeit, starke Serviceorientierung — intern und extern — und
Eigenmotivation gekennzeichnet.

Unser Auftraggeber bietet [hnen neben hdchst spannenden und abwechslungsreichen
Aufgaben ein sehr wettbewerbsfihiges Gehaltspaket (incl. Firmenwagen zur Privatnutzung),
beste Entwicklungsmdglichkeiten sowie flexible Arbeitszeiten.

Selbstversténdlich erhalten Sie eine entsprechende Einarbeitung, bevor IThnen die
Verantwortung iiber das entsprechende Portfolio {ibertragen wird.

Und jetzt méchten wir Sie personlich kennen lernen.

Bitte senden Sie Ihre vollstindige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des
nidchst moglichen Eintrittstermins an unseren Berater, Herrn Thomas Drews,
t.drews@carlantis.com, der Thnen unter den Telefonnummern 06204-9802640 oder 0174-
1950733 selbstverstindlich fiir weitere Auskiinfte zur Verfiigung steht.



